
Cari amici,

Vi debbo confessare che ogni
anno nell’iniziare i nostri lavori
congressuali avverto il timore

di non riuscire a raggiungere la qualità e l’interesse susci-
tato nei convegni precedenti.

Questo perché in nove anni abbiamo affrontato i temi più
differenziati e complessi, cercando al contempo di rispet-
tarne l’attualità. Quando i lavori si concludono, tuttavia,
come avviene in questo momento, mi sento di tirare un
grosso respiro di sollievo perché tutte le cose sembrano
essersi mosse nel senso giusto. Qualità dei relatori, pun-
tualità degli interventi ed estrema partecipazione dell’udi-
torio mi sono parsi anche quest’anno, gli ingredienti vin-
centi per il felice esito dei nostri lavori.

Qualcuno di voi potrebbe anche chiedersi: “ma cosa
c’entra un broker di riassicurazione con l’assicurazione
malattia?” ed è una domanda alla quale rispondo volen-
tieri. Nei nostri intendimenti infatti il convegno di Cap
Ferrat dovrebbe diventare sempre più un punto di riferi-
mento per i professionisti dell’assicurazione e della riassi-
curazione. Sappiamo bene che quello malattia, o salute,
come forse più propriamente è stato definito da Carlo
Faina è un ramo tipicamente assicurativo nel quale il ricor-
so alla riassicurazione è abbastanza episodico.
Riteniamo tuttavia che in Italia sia poco sviluppato mentre
invece potrebbe avere indubbi spazi di crescita. E pen-
siamo altresì che per brokers professionali di riassicura-
zione è più stimolante competere in un mercato più evo-
luto ed esigente nelle proprie richieste assicurative.

Obiettivo della R.I.B., certamente ambizioso ma a mio
avviso sempre perseguibile, è quello di proporsi come un
interlocutore esperto ed affidabile per tutte le imprese assi-
curative operanti in Italia.

Per questo motivo crediamo, anche con questa iniziativa,
di dare il nostro modesto contributo alla crescita culturale
di tutte le componenti della professione assicurativa.

I risultati, non solo dei nostri convegni annuali, ci stanno
confortando e per questo intendiamo proseguire sulla stra-
da da tempo intrapresa. Si sta avvicinando una stagione
di rinnovo dei trattati particolarmente difficile e complessa
per le note difficoltà che stanno travagliando i più impor-

tanti gruppi riassicurativi ed assicurativi. Sono convinto
che in un clima di collaborazione queste difficoltà saran-
no superate e la R.I.B. è pronta come nel passato a for-
nire tutto il suo impegno e la sua dedizione per le risolu-
zioni di problemi anche complessi. Sempre a fianco dei
propri clienti, ma con assoluta trasparenza e rispetto delle
obiettive esigenze delle controparti.

Vi ringrazio per la partecipazione e spero, anche il pros-
simo anno, di rivedere tutti Voi insieme a nuovi e qualifi-
cati amici.

Tanti cari saluti e ringraziamenti a nome di tutta la R.I.B.

L’industria delle assicurazioni
ed il mondo della sanità che cambia

Chiusura dei lavori
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