Introduzione

Signore e Signori,

desidero rivolgere a tutti Voi, a nome della societa che rap-
presento, il piu cordiale benvenuto a quella che sta ormai diven-
tando una simpatica consuetudine che offre la possibilita di ritro-
varci nella splendida cornice della Costa Azzurra.
E questo il secondo convegno organizzato dalla RIB a St. Jean
Cap Ferrat e, dopo l'inaugurazione dello scorso anno originata
dal desiderio di illustrare le ragioni del cambio di ragione sociale
da Srl in Societa per Azioni, é stata nostra intenzione dare all’in-
contro una valenza diversa, maggiormente indirizzata sul piano
tecnico.
Lo scopo principale del convegno é di scoprire, discutere, valutare
gli aspetti pitt importanti dal punto di vista assicurativo e riassicu-
rativo relativi al Project Financing.
Questo termine indica un complesso di formule di finanziamento
che hanno la caratteristica di essere concesse non per un progetto,
ma ad un progetto al quale viene attribuita una personalita giuri-
dica separata da quella del promotore tramite la creazione di un’ap-
posita societa.
I finanziatori vengono di conseguenza rimborsati mediante il cash-
flow che si prevede generato dal progetto.
Con il Project Financing quindi si finanziano progetti di investi-
mento. Sulla base del piano tecnico ed economico si costruisce poi
quello finanziario.
Di Project Financing in Italia, a differenza di paesi quali gli Stati
Uniti d’America dove il Project Financing e il prodotto di un’espe-
rienza ultra trentennale, si e cominciato a parlare solo negli ultimi
anni quando é cominciato a diventare meno inossidabile il bino-
mio “ente locale - opera pubblica” con conseguente apertura alla
possibilita di intervento di soggetti privati nel settore pubblico.
Fino agli anni "90 sono stati gli enti pubblici a realizzare diretta-
mente le opere pubbliche relative all’attivita propria o di servizi
pubblici finanziando la spesa con fondi propri o contributi eraria-
li, oppure ancora ricorrendo all’indebitamento assistito da contri-
buti di Stato o regioni.
Di fronte pero all’enorme fabbisogno di investimenti infrastruttu-
rali e all’impossibilita di enti locali e nazionali di finanziarli con
la tassazione ordinaria vincolati anche dalla scarsita di risorse
disponibili a livello centrale é emersa I’esigenza di un progressivo
riempimento del solco esistente fra pubblico e privato.
La necessita di sistemi innovativi di finanziamento, cosi come gia
accaduto in sistemi finanziari pin evoluti, ha creato I’occasione di
produrre uno specifico know-how in materia.
Il Project Financing puo essere considerato sotto molteplici punti
di vista.
Noi, in questo convegno, con il prezioso contributo di valenti rela-
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tori tenteremo di esaminare ['argomento sotto il profilo della co-
pertura dei rischi ponendo I’accento su quanto offre attualmente il
mercato, sulle cose che possono essere perfezionate in modo che
le compagnie di assicurazione riescano ad offrire alle societa im-
pegnate nel Project Financing il servizio migliore.

L’argomento ¢ decisamente interessante, sia per quanto riguarda
gli aspetti attuali, sia per quelli futuri, ma allo stesso tempo di
ardua risoluzione.

Non crediamo esista una bacchetta magica che possa offrire istan-
taneamente una ricetta precisa e valida in assoluto.

Il nostro scopo, in qualita di Broker di Riassicurazione, é quello di
stimolare una riflessione fra piu parti in causa scambiando diver-
se esperienze in modo da poter consegnare, questo si, una solida
base di partenza dalla quale avviarsi maggiormente preparati e
con qualche certezza in pitt per riuscire ad affrontare con successo
questa nuova sfida che il mercato propone.

Desidero fin da ora ringraziare tutti coloro che hanno voluto ono-
rare con la loro presenza il meeting organizzato dalla nostra so-
cieta, con particolare riguardo ai relatori che gentilmente hanno
concesso parte del loro tempo e della loro esperienza all’appro-
Sfondimento della problematica relativa al Project Financing.

Mi auguro infine che dal dibattito che seguira le varie relazioni
possano uscire progetti validi ed interessanti affinché il comparto
assicurativo e riassicurativo lavorando in simbiosi predispongano
Uimpalcatura necessaria a garantire, ai soggetti decisi a scendere
in campo nel Project Financing, la copertura assicurativa adatta
ad avallare un economico e proficuo svolgimento dell’attivita.

RingraziandoVi
per Uattenzione dichiaro aperti i lavori
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